
３ヶ月間の実績報告 

私は、（仕事）　　　　　　　　　　　　　　　　　をしている 

（名前）　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　です。 

３ヶ月間の実績を報告いたします。 

①このプログラムに参加しようと思ったのは、 

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　 

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　 
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　 

　　　　　　　で（困って、悩んで）いたからです。（詳細に）　　　　　　 

②プログラムで学んだチラシを毎月　　　　　部配布しました。 

③その結果３か月間トータルで、　　　 
　　　　　　件の問い合わせ、　　　　　　　件の紹介、　　　 

　　　　　　件の新規来店、　　　　　　　　件の契約 
になりました。 

④３か月間でのチラシからの売り上げは、 
　　　　　累計　　　　　　　　　　　　　　　円となりました。 

⑤チラシを初めて作ったときの正直な感想を聞かせてください。 
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　 

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　 

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　 
⑥ 一番最初に手ごたえを感じた瞬間はどんなことですか？ 

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　 

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　 



⑦メソッドを実践して驚いたことはなんですか？ 

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　 
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　 

⑧他のノウハウと「最強集客メソッド」は、「ここが一番違う」
と感じたところを教えてください。 
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　 
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　 

⑨コンサルパートナーの正直な感想を教えてください。 

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　 

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　 

　　　　 

⑩ このプログラムに参加して、一番良かったことは？ 

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　 
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　    

⑪このプログラムに参加して、家族や部下など周りの人は何と
言っていましたか？ 
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　 
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　 

⑫このプログラムでこの３か月の経験を生かして、今後は？ 

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　 

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　 
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　 

⑬最強集客メソッドを推薦するとしたらどんな人に勧めますか？ 

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　 　　 
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　 　　　　　　　　　　　　 　  
　　　　　　　　　　　　　　　　　　という人にお勧めします。
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プロの気にかけ 
 

 

１） 今、あなたが「プロの気にかけ」が出来るお客さんを一人挙げて 

ください。 

         さん 

（ご主人、奥さん、来店者さん、責任者さん、その他） 

２） そのお客さんに「プロの気にかけ」を言うとしたら、どんな気にかけを

しますか？箇条書きに、できるだけたくさん挙げてください。 

“先程伺った（ご主人、奥さん、来店者さん、責任者さん、他）が                            
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と言っていたんですが、 

            さんは、そういった心配は大丈夫ですか？ 



商品メリット 
 

 

１） あなたが取り扱う商品で一番メリットを提供できる商品・サービ

ス名を一つ挙げてください。 

                              

 

２） その商品・サービスのメリットを箇条書きに、できるだけたくさ

ん挙げてください。あなたの会社から購入するメリットも上げて

ください。 
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