
新規ばかりで、正直つらかった…

出張買取で悩んでいた私が

リピート客に囲まれるようになるまで

2025年7月9日



150枚のチラシで6件成約を実現。

3ヶ月のプログラムを経て2ヶ月。

今、何を続け、何に挑んでいるのか。
その取り組みを語っていただきます。



プログラム開始前

1年前から自宅出張買取業を始めた

自己作成チラシを月間5000枚、業者ポスティング

月間の問い合わせ10件（1/500)

買取3件

リピートは０件



チラシのイメージ

ｖｖ



1ヶ月目にあなたレターセットを既存50人郵送

新規850世帯にポスティング

新規から反響 1件（1/850)

買取 1件（1/850)



２ヶ月目にあなたレターセット

（口コミチラシあり）を既存50人郵送

①新規350世帯にポスティング（委託）

②自らポスティング

①委託ポスティング（1/350）買取

②自らポスティング １件（1/50)買取

既存 1件（1/50)買取なし



気づき



結果 問い合わせ２件

1件はクレーム（ポスティング）

１件は買取（委託ポスティング）

既存（2か月目）から1件の反響

買取できる商品なし



既存チラシ３５０枚配布（委託）

自分でポスティング（２回目）

近隣産廃業者、会社へ飛び込み配布

既存顧客 手渡し＆巻き込みアンケート

2ケ月で実践



気づき



プログラム終了時点

新規ポスティング 4/100（1/25）

既存客 2/50（1/25)

ALL 6/150（１/25)



チラシのイメージ

ｖｖ



変更後のチラシのイメージ



変更後のチラシのイメージ



アンケートをお願いします。

https://form.os7.biz/f/05f723e1/
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